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Este trabajo tiene como objetivo analizar la incidencia de la concentracion industrial en
el proceso inflacionario en Argentina durante el periodo de la post convertibilidad (2003-
2015). Para ello se analiza el nivel de concentracion de cada una de las ramas industriales
relevadas por el Censo Nacional Econémico 2004-2005 en conjunto con la evolucion de
los precios en la industria segun el grado de concentracion. En este sentido, el objetivo
principal de este trabajo es determinar si la concentracion industrial actia como
mecanismo de propagacion del aumento generalizado de los precios.

En nuestro analisis, se comprob6 que el sector industrial en Argentina esta
considerablemente concentrado, ya que, de las 74 ramas relevadas, 38 se consideran
altamente concentradas. Ademas, en este periodo caracterizado por un aumento sostenido
en el nivel general de los precios, se identifico un mayor incremento de los precios en
aquellas ramas industriales méas concentradas respecto de las ramas industriales
medianamente y escasamente concentradas. Como conclusion, se obtuvo que la
existencia de sectores concentrados actué como mecanismo de propagacion de la
inflacién, haciendo que el incremento de precios sea mayor.
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1. Introduccion

La inflacién ha sido objeto de atencion y preocupacion a lo largo de gran parte de la
historia econémica de Argentina. En las ultimas décadas, el pais ha experimentado
importantes episodios inflacionarios que han impactado en forma significativa en la
calidad de vida de las personas y la estabilidad econémica.

Este fendmeno macroeconémico provoca efectos distorsivos en la economia, y en
particular, sobre la distribucion del ingreso. Como menciona Rapoport (2010), las subas
generalizadas de los precios provocan transferencias de recursos de unos sectores a otros,
por lo que indagar en como ocurren estas transferencias y quiénes son los ganadores y
perdedores revela mucho acerca de la naturaleza de la inflacion. En este trabajo
entenderemos a este problema estructural como un fendmeno complejo y que, por lo
tanto, reconoce multiples causas cambiantes en el tiempo.

Desde esta vision, Crespo (2022) afirma que la inflacidn responde a una combinacion de
los siguientes componentes: inercia de la inflacion pasada, excesos de demanda e
inflacién de costos. Ademas, indica que el proceso que transforma una suba puntual del
nivel de precios en una tasa mas elevada de precios que se prolonga en el tiempo es la
denominada inercia inflacionaria.

Por otro lado, Manzanelli y Schorr (2013) expresaron que hubo un intenso
reacomodamiento de los precios relativos tras la mega devaluacién de 2002, y una
aceleracion de precios a partir de 2007. Teniendo en cuenta este planteo y retomando el
planteo clasico de Olivera (1964), se puede mencionar que el impulso inflacionario inicial
que modifica la estructura de los precios relativos solo desencadena un proceso
inflacionario si existe cierta rigidez a la baja de los precios. De esto se puede derivar que
una de las principales causas de la rigidez a la baja es la politica de precios de las firmas
bajo condiciones de competencia imperfecta en el sector industrial.

En este sentido, es pertinente destacar que la competencia imperfecta es la forma
predominante de mercado en Argentina. Esto se demuestra en Azpiazu (2011), donde se
relevaron 165 ramas industriales del Censo Nacional Econémico 2004-2005, y resultaron
95 altamente concentradas, donde 8 locales productivos explican mas del 50% del valor
de produccién de su respectiva rama. Por ello, no debe desatenderse la influencia de la
morfologia de los mercados sefialada por Olivera y sus efectos en la puja distributiva intra
capital a través de los cambios que producen en los precios relativos (Manzanelli y
Amoretti, 2022).

Este trabajo tiene como objetivo determinar la relacién entre la concentracion industrial
en sectores claves de la economia argentina con los niveles de inflacion. Bajo este
analisis, se pretende identificar patrones y tendencias que puedan proporcionar una
comprension mas profunda de cémo estos factores interaccionan y contribuyen al
complejo panorama inflacionario del pais.

La hipotesis principal es que la concentracién industrial produce un proceso de pugnas
distributivas por la apropiacién del excedente que aumento el ritmo inflacionario en
Argentina durante la post convertibilidad. Esta hip6tesis pretende aportar a la importancia
de los aspectos no monetarios de la inflacidén para explicar la propagacion del aumento
de precios.



El trabajo se desarrolla en cuatro apartados. En el primero se plantea el marco tedrico
estructuralista utilizado en torno las causas de la inflacion en la posconvertibilidad. A
continuacidn, se presenta el marco metodoldgico en el cual también se determina la fuente
de los datos utilizados. El tercer punto se divide en 2 partes. En la primera de ellas, se
hace una caracterizacion de la industria en el periodo de la post convertibilidad. Para ello,
se determina el nivel de actividad industrial en el periodo y se hace un breve analisis de
las ventas de las empresas de mayor tamario del sector industrial. En la segunda parte del
tercer punto, se relacionan el grado de concentracién en la industria y el nivel de inflacidn
durante el periodo de la post convertibilidad, haciendo una desagregacion por rama
industrial segn el nivel de concentracion. Por Gltimo, se incluyen las conclusiones
finales.

2. Marco teorico

Segun Santarcangelo (2014), el concepto de competencia imperfecta ha surgido como
respuesta al mundo ideal planteado por la teoria neoclasica, tratando de dotar de realismo
la nocidn de competencia.

En este sentido, cabe destacar el aporte de Joan Robinson (1933), que considera que la
competencia perfecta raramente se verifica en la realidad. Para esta economista, los
mercados no estan compuestos por infinitas empresas, sino por una o pocas firmas, que
poseen el poder para fijar los precios que se cobran en los mercados.

Siguiendo a Vargas Sanchez (2006), un oligopolio es un mercado en el que hay pocas
empresas con poder de mercado en la industria, y existiendo interdependencia estratégica
entre ellas. En este caso las empresas toman decisiones diferentes, dependiendo de lo que
consideran que van a hacer sus rivales. Una empresa oligopdlica es aquella que controla
una parte importante del mercado y tiene poder para fijar el precio.

Esta bibliografia sobre la competencia imperfecta se ha vinculado, en numerosos autores,
con los problemas de suba de precios. Por ejemplo, Olivera (1960) en su formulacion de
la inflacion estructural afirma que, si existe inflexibilidad a la baja de los precios,
cualquier cambio en los precios relativos de los bienes origina un aumento en el nivel
general de los precios que podria generar una inflacion sostenida si existen mecanismos
de propagacion. En este sentido, sostiene que la menor competencia, debido a la presencia
de imperfecciones en el mercado, y particularmente en la industria manufacturera,
constituye un importante determinante para la rigidez a la baja de los precios.

En esta linea tedrica, el modelo de fijacion del precio por una empresa de Kalecki (1956)
expresa que, en el caso de los bienes finales, los precios son determinados por los costos.
La produccion de estos bienes es elastica, ya que existen reservas de capacidad
productiva. De esta manera, puede producirse un incremento de la demanda, sin que ello
se traslade a precios.

Siguiendo este modelo, el precio que determinan las empresas de bienes manufacturados
es proporcional a los costos primos unitarios medios (estos son los costos directos del
trabajo y los costos de bienes intermedios y materias primas), dado el grado de
monopolio. Es decir que, ante un aumento del grado de monopolio de la empresa, los



precios van a ser mayores en relacion a sus costos. En definitiva, en los mercados
altamente concentrados, el precio establecido por las empresas oligopdlicas, tiende a ser
mayor en relacion al costo medio, que el de las demas firmas. (Kalecki, 1956).

Es decir, que las empresas aplican un mark-up sobre sus costos primos medios para la
determinacion de los precios. Para ello, tienen en cuenta tanto sus costos, como los precios
establecidos por otras empresas, dado que no van a querer fijar precios muy inferiores en
relacién a sus costos primos medios, ni precios muy elevados en relacion a los precios
fijados por otras compafiias.

Estos procesos de competencia imperfecta y de oligopolizacion de la economia tienen
una estrecha relacion con los mecanismos de concentracion y centralizacion del capital.
Arceo, Gonzélez y Mendizabal (2010) definen a la concentracion como el producto del
proceso de acumulacion y del incremento en las fuerzas productivas del trabajo. La
concentracion se produce porgue los capitalistas compiten continuamente entre si con el
objetivo de obtener una mayor parte del mercado. Por lo tanto, a través de la competencia,
los capitales de mayor tamario se imponen a los de menor tamafio. Adicionalmente, estos
autores sostienen que la concentracion es un elemento importante del desarrollo
econdmico, debido a que acelera la transformacion de procesos de produccion antes
dispersos, en procesos combinados socialmente y ejecutados en gran escala.

Por otro lado, la centralizacion se puede definir como la concentracion de capitales ya
formados, es decir, la transformacion de capitales menores en pocos capitales de mayor
tamanfo (Arceo, Gonzalez y Mendizabal, 2010). Esto se puede llevar a cabo por medio de
procesos de compra-venta, fusiones o absorciones. En este sentido, la centralizacion
implica solo un cambio en la distribucion de los capitales ya existentes, y no se asocia
necesariamente con un incremento de la riqueza social. De hecho, como sefialan estos
autores, pueden existir procesos de centralizacidn sin que exista concentracion. Es decir,
existirian controles de muchos capitales por uno, sin que haya un crecimiento de los
capitales.

Como indican Arceo, Gonzélez y Mendizabal (2010), los grandes capitales tienen un
mayor poder para fijar precios, por lo que se encuentran en una situacion ventajosa
respecto de los mas pequefios. De esta manera, estos grandes capitales tienen la
posibilidad de apropiarse de una parte del excedente de las empresas de menor tamafio en
el proceso de produccion. Esto es asi porque la competencia entre los capitales se produce
en un contexto en el cual las empresas de mayor tamafio cuentan con cierto margen para
fijar precios, y ese poder de mercado se mantiene en el tiempo.

En este sentido, es importante también el aporte de Santarcangelo (2014), que indica que
el proceso de concentracion y centralizacion del capital tiene como resultado concreto
que los mercados son progresivamente disputados por menos firmas, que cada vez son de
mayor tamafo. En relacion a esto, este autor menciona los acuerdos de la teoria marxista
respecto al proceso de concentracion y centralizacion, que se pueden sintetizar en que los
mercados son crecientemente dominados por un grupo pequefio de empresas monopélicas
u oligopolicas, que compiten por cantidades y por innovacion, y cuya razén de ser es
incrementar sus ganancias.



La morfologia de estos mercados de competencia imperfecta, segun Manzanelli y Schorr
(2013) puede influir en procesos inflacionarios conceptualizados como inflacion
oligopdlica. Segun estos autores, los capitales oligopolicos han logrado mantener las
barreras al ingreso, y con ello sostener niveles elevados de concentracion econémica,
llevando esto a un establecimiento de los precios mayoristas méas elevados que el
promedio industrial.

Dentro del enfoque estructuralista de la inflacion, hay cierto consenso en que la inflacion
en Argentina responde principalmente a la puja distributiva por obtener una mayor
porcion del excedente social. Cuando ocurren discrepancias entre trabajadores y
empresarios sobre dicha distribucion, éstas se traducen en aumentos de precios y salarios
en funcidn de sus relaciones de poder.

3. Metodologia de investigacion

Para alcanzar los objetivos planteados, el presente trabajo aborda la trayectoria diferencial
de los precios de las empresas oligopolicas, siguiendo la metodologia utilizada en los
trabajos de Manzanelli y Schorr (2013) y Manzanelli y Amoretti (2022).

Se parte de los resultados de las investigaciones de Azpiazu (2011) sobre la concentracion
industrial y se compatibilizan las ramas industriales segun los estratos de concentracion
con el indice de Precios Internos al por Mayor (IPIM). A partir de ello se construyen los
indices de precios ponderados segun su peso en el valor de produccion industrial para
cada estrato de concentracion. El ponderador se obtiene a partir del peso del Valor Bruto
de Produccion de cada rama de actividad sobre el Valor Bruto de Produccion del total de
las ramas, segun los datos obtenidos del Censo Nacional Econémico (CNE) 2005-2005.
Esta informacién se utiliza para determinar si los mayores aumentos de precios se
produjeron en las ramas industriales con mayor o menor peso relativo sobre el total de la
produccion industrial.

Tanto el IPIM como el indice de Precios al Consumidor (IPC) son obtenidos a partir de
los datos brindados por el Instituto Nacional de Estadistica y Censos de la Republica
Argentina (INDEC). Para el periodo 2007 a 2015 para los precios al consumidor se utiliza
el indice de Precios de las Provincias publicado por CIFRA.

Se dividen a las ramas industriales seguin su grado de concentracion, por medio de lo que
Azpiazu (2011) denomina concentracion tecnica. Es decir, definida a partir de la
participacion en la produccion de un numero determinado de locales. La utilizacion de
este indicador responde a que la unidad de relevamiento y analisis del Censo Nacional
Econdmico (CNE) 2004-2005 es el local, y no la empresa industrial.

Esta concentracion es calculada en este trabajo como lo hace Azpiazu (2011), a partir del
peso de los ocho mayores locales en los valores de produccion en las ramas industriales.
En este sentido, se dividen los distintos grados de concentracion en los rubros
manufactureros de la siguiente manera:

e Ramas altamente concentradas: aquellas en las que los ocho mayores locales
representan mas del 50% del valor de la produccion.

¢ Ramas medianamente concentradas: aquellas en las que los ocho mayores locales
representan entre el 25% y el 50% del valor de la produccién.



e Ramas escasamente concentradas: aquellas en las que los ocho mayores locales
representan menos del 25% del valor de la produccién.

De este analisis y a partir de los datos proporcionados por el Censo Nacional Econémico
2004-2005, se pudieron clasificar 74 ramas del sector industrial. De estas, 40 resultan
ramas altamente concentradas (RAC), 24 ramas medianamente concentradas (RMC) y las
restantes 10 son escasamente concentradas (REC), como puede observarse en la Tabla 1.
Las ramas que quedaron sin clasificarse son aquellas que contenian sub-ramas de
produccién con diferentes grados de concentracion, no pudiendo determinarse el grado
de concentracion de la rama de actividad relevada por el CNE.

Tabla N°1: Ramas industriales segun estrato de concentracion y porcentaje de la
produccion de los mayores 8 locales.

Cédigo Estrato Porcentaje de los 8
Actividad |Rama de actividad concentracion mayores locales
1551 | Alcohol etilico y bebidas alcohdélicas destiladas RAC 99,5%
1532 | Productos derivados del almidén RAC 99,4%
16 | Tabaco RAC 99,3%
2412 | Abonos y fertilizantes RAC 98,1%
23| Productos refinados del petréleo RAC 94,3%
341 | Vehiculos automotores RAC 92,1%
2511 | Cubiertas de caucho RAC 90,6%
2813 | Generadores de vapor RAC 90,5%
2911 | Motores a explosidn excepto para automotores RAC 88,0%
3591 | Motocicletas RAC 86,0%
2692 | Productos de ceramica refractaria RAC 85,5%
1553 | Cervezas RAC 84,2%
Productos de minerales no ferrosos en formas
272 | basicas RAC 83,8%
261 | Vidrio y productos de vidrio RAC 81,2%
2021 | Tableros y paneles de madera RAC 81,0%
1542 | Azucar RAC 79,0%
2413 | Sustancias plasticas y elastémeros RAC 78,8%
32| Equipos y aparatos de radio y televisién RAC 77,7%
1912 | Valijas y articulos de marroquineria RAC 77,5%
2694 | Cemento y cal RAC 77,3%
1514 | Aceites y grasas vegetales RAC 73,0%
2913 | Rodamientos RAC 72,5%
Productos de cerdmica no refractaria para uso no
2691 | estructural RAC 72,1%
2421 | Insecticidas y plaguicidas RAC 71,8%
313 | Conductores eléctricos RAC 71,4%
2101 | Papeles RAC 70,9%
1543 | Productos de chocolate y golosinas RAC 69,3%
152 | Productos lacteos RAC 69,0%
Productos de minerales ferrosos en formas
271 | basicas RAC 68,8%
2424 | Jabones y detergentes RAC 66,6%




2411 | Sustancias quimicas bdsicas RAC 65,3%
1552 | Vinosy sidra RAC 59,5%
314 | Acumuladores eléctricos RAC 57,8%
2109 | Otros articulos de papel y cartén RAC 57,7%
1911 | Cueros curtidos RAC 56,2%
Productos de arcilla y cerdmica no refractaria
2693 | para uso estructural RAC 55,1%
2921 | Maquinas agricolas RAC 55,0%
221 | Diarios y revistas RAC 54,9%
315 | Equipos de iluminacién RAC 52,9%
319 | Otros equipos eléctricos RAC 50,3%
Otros articulos de minerales no metaliferos
2699 | n.c.e.p. RMC 49,2%
Motores, generadores y transformadores
311 | eléctricos RMC 47,0%
273 | Productos de fundicion RMC 46,0%
1511 | Productos carnicos REC 45,5%
2102 | Envases de papel y cartdn RMC 44,7%
2422 | Pinturas, barnices, enduidos y tintas de imprenta | RMC 41,9%
Instrumentos de medicidn de servicios
3312 | domiciliarios RMC 39,3%
293 | Otros aparatos de uso doméstico RMC 39,0%
1533 | Alimentos balanceados RMC 37,5%
192 | Calzado RMC 37,4%
2022 | Carpinteria de madera RMC 37,3%
3599 | Otros medios de transporte RMC 35,2%
2519 | Otros productos de caucho RMC 35,0%
2893 | Herramientas de mano y articulos de ferreteria RMC 34,3%
Productos de molineria, almidones y alimentos
153 | balanceados RMC 33,1%
312 | Aparatos de distribucion y control eléctrico RMC 31,6%
343 | Repuestos para automotores RMC 30,2%
2915 | Equipos de elevacion y manipulacién RMC 29,8%
3311 | Equipos para medicina RMC 29,8%
2919 | Otra maquinaria de uso general RMC 29,7%
1512 | Conservas de pescados RMC 29,3%
342 | Carrocerias y remolques RMC 28,1%
2429 | Otros productos quimicos RMC 27,8%
201 | Maderas aserradas RMC 26,2%
222 | Articulos de libreria REC 24,4%
2695 | Articulos de hormigdn, de cemento y de yeso REC 23,3%
369 | Otros productos manufacturados REC 19,6%
2922 | Maquinas herramientas REC 18,7%
Maquinas para la industria extractiva y obras de
2924 | construccion REC 18,7%
Maquinas para la elaboracién o procesamiento de
2925 | alimentos y bebidas REC 18,7%
2926 | Maquinas para lavaderos industriales REC 18,7%
2927 | Armas y municiones REC 18,7%




252 | Productos de plastico REC 18,3%
2811 | Productos metalicos para uso estructural REC 15,4%

1531 | Harinas No clasificada
1541 | Productos de panaderia No clasificada
1513 | Conservas de frutas, hortalizas y legumbres No clasificada
1544 | Productos farindceos No clasificada
1549 | Otros productos alimenticios n.c.e.p. No clasificada
1554 | Bebidas no alcohdlicas No clasificada
17 | Productos textiles No clasificada
18 | Prendas de materiales textiles No clasificada
2423 | Productos farmacéuticos y veterinarios No clasificada
2899 | Otros productos metdlicos n.c.e.p. No clasificada
2912 | Bombas y compresores No clasificada

361 | Muebles y colchones No clasificada

Fuente: Elaboracion propia en base a datos del Censo Nacional Econémico 2004-2005 e INDEC.

4. Concentracion industrial e inflacion

4.1 Caracterizacion de la actividad industrial en el periodo 2003-2015
A partir de 2003, se registro una etapa de significativo crecimiento industrial. Si bien se
partié de un nivel muy bajo, hacia 2005 ya se habia recuperado el nivel de producto de la
industria de 1997 y el crecimiento fue sostenido hasta el 2012. Por primera vez desde los
afios setenta, se verifica un crecimiento del sector, generacion de empleo y abandono de
la tendencia del estancamiento productivo (Kulfas, 2016).

En relacion a esto, en el Gréfico 1, se observa el nivel de actividad industrial entre los
afios 2003 y 2014, por medio del Estimador Mensual Industrial tomando como base
2012=100. Se observa que hubo un crecimiento en la actividad industrial a partir del 2003
hasta el 2012, afio en que se produce una caida y estancamiento en los dos afios
posteriores.




Grafico N°1: Nivel de actividad industrial a partir del Estimador Mensual Industrial
(EMI), base 2012=100.
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Fuente: Elaboracion propia a partir de datos del INDEC.

Es relevante el analisis de la trayectoria de los grupos econdmicos durante este periodo,
ya que se traté de una época caracterizada por intensas pugnas sociales en busca de la
imposicion de un nuevo patron de acumulacion de capital en la economia argentina
(Basualdo, Manzanelli y Calvo, 2020).

El periodo 2003-2015 comienza luego de la devaluacion impulsada en el afio 2002, que
tuvo entre otras consecuencias, un salto en el grado de concentracién econémica. Como
mencionan Arceo, Gonzéalez y Mendizabal (2010), a partir de dicha devaluacion se
fortalecié el posicionamiento de las grandes firmas. En ese afio las ventas de las grandes
empresas aumentaron el 85,6%, mientras que el PBI lo hizo 16,3% a precios corrientes.
Esto se explica principalmente por el aumento de las exportaciones de las principales
empresas industriales, ante el nuevo escenario marcado por una contraccion de la
demanda interna y un tipo de cambio real més elevado.

Sin embargo, el grado de concentracion industrial cae sustancialmente durante el periodo
2003-2015. Esto se debi6 principalmente a que el crecimiento de la facturacién de las 200
empresas de mayor tamario fue inferior a la expansion del valor de produccion del pais
(Basualdo, Manzanelli y Calvo, 2020).

En relacion a esto, es importante analizar a los grupos econémicos desde la tendencia de
la cantidad de firmas controladas por estos y su incidencia en las ventas de la cupula
empresarial, como lo hacen Basualdo, Manzanelli y Calvo (2020).



Gréfico N°2: Cantidad de empresas industriales de los grupos econémicos (eje
izquierdo) y ventas de las 200 mayores firmas (eje derecho).
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Fuente: Elaborado sobre la base de Basualdo, Manzanelli y Calvo (2020) y FLACSO.

Del Gréfico 2 se determina que la cantidad de empresas se incrementd en forma
significativa, en un 25%, mientras que la incidencia en las ventas de las 200 empresas de
mayor nivel de ventas se mantiene préacticamente igual, inclusive presentando una leve
baja, durante el periodo estudiado.

Otra dimension importante a analizar es el tamafio relativo de las firmas de los grupos
respecto al de la cipula empresarial. En el Gréfico 3 se verifica que hay una tendencia a
que el promedio de las ventas por empresa de los grupos econdmicos respecto a las que
integran las 200 firmas de mayores ventas disminuya, en cuanto se incrementa la cantidad
de empresas sobre el total de la ctpula.



Gréafico N°3: Cantidad de empresas industriales (eje derecho) y tamafio relativo de las
empresas industriales de los grupos econdmicos (eje izquierdo) respecto a la cipula en
términos de ventas.
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Fuente: Elaborado sobre la base de Basualdo, Manzanelli y Calvo (2020) y FLACSO.

Siguiendo a Basualdo, Manzanelli y Calvo (2020), se pueden verificar 3 etapas dentro de
este periodo de tiempo analizado. La primera de ellas (2003-2007), se caracteriza por una
caida en las ventas realizadas por los grupos, se estabiliza el nimero de entidades
controladas, desciende el tamafio de ventas por empresa y aumenta la importancia relativa
del mercado externo.

Este periodo se caracteriza ademas por la estabilidad del tipo de cambio real en un nivel
alto y competitivo, y por la solucién al problema de la deuda externa por medio del canje
de la correspondiente al sector publico, al mismo tiempo que comienzan a mejorar los
términos del intercambio en el mercado internacional a partir de 2006. En un contexto
internacional favorable, se registraron tasas de crecimiento histéricamente elevadas, al
tiempo que se incremento fuertemente el nivel de empleo. Este crecimiento estuvo
liderado por sectores productores de bienes, mientras que las ramas de servicios se
incrementaron, pero en menor medida.

En una segunda etapa (2007-2013), se verifica una creciente importancia del mercado
interno y una reversion del sesgo exportador. Ademas, este periodo se caracterizd por un
contexto de crecimiento del salario real, del gasto publico y expansion econdmica,



acompariada de una reversion de los términos del intercambio en el mercado internacional
en favor de los paises periféricos.

Por ultimo, una tercera etapa, que comienza en 2014 y se caracteriza por una disminucion
en la participacion de los grupos en las ventas y altibajos en el sesgo exportador de los
grupos. Al mismo tiempo, se verifica un crecimiento econémico moderado y presiones
inflacionarias que afectan a la demanda interna, lo cual impactd negativamente en la
produccion industrial.

En esta Ultima etapa, se produjo ademas una significativa devaluacion de la moneda, lo
cual tuvo entre otros efectos, una disminucion del poder adquisitivo de la poblacion,
afectando al mercado interno. Ademas, algunos sectores productivos se vieron afectados
de manera desigual: mientras que las exportaciones podian beneficiarse al volverse méas
competitivas en los mercados internacionales, las empresas que dependian de insumos
importados o deuda en moneda extranjera, podian enfrentar mayores costos.

4.2  Concentracion e inflacion durante la posconvertibilidad
A partir de las evidencias sobre la trayectoria que adopta el indice de Precios al
Consumidor, se puede constatar que el nivel de inflacion fue moderado hasta el 2007, afio
en el cual se verifica un incremento significativo, y a partir del 2009 comienza a
incrementarse de manera significativa hasta el 2014. Esto puede observarse en el Gréfico
4,

Gréafico N°4: Tasa de variacion anual del indice de precios al consumidor, 2003-2015 en

porcentajes.
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Fuente: elaboracidn propia a partir de datos del INDEC (2003-2006) y del IPC Provincias (2007-2015).

En consecuencia, de las estimaciones realizadas se puede contar con una aproximacion
de los precios mayoristas industriales de acuerdo con el grado de concentracion de los



mercados. Una primera aproximacion es determinar qué tipo de ramas industriales (RAC,
RMC o REC) incrementaron mas sus precios durante el periodo 2003 — 2015.

A partir de los datos suministrados por el Gréfico 5, se puede determinar que las ramas
altamente concentradas incrementaron sus precios levemente por encima de aquellas
ramas medianamente concentradas y escasamente concentradas durante el periodo de la
post convertibilidad. Mientras que las ramas altamente concentradas incrementaron sus
precios un 382,93 % en el periodo 2003-2015, las ramas escasamente concentradas o
hicieron un 375,04%. Estos datos, se realizaron sin ponderar por nivel de produccion
sobre el total de la produccion de la industria, sino con un promedio simple.

Gréfico N°5. Evolucion del indice de Precios Mayoristas sin hacer ponderacion por
nivel de produccion, por grado de concentracion de las ramas industriales 2003-2015.
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Fuente: Elaboracion propia en base al CNE 2004-2005 e INDEC.

Por otra parte, en base a los datos suministrados por el Gréafico 6, en el cual si se hace la
ponderacién segun el peso de la produccion de cada rama sobre el total del nivel de
produccion de la industria, se puede determinar que si bien las ramas altamente
concentradas incrementaron sus precios levemente por encima de aquellas ramas
medianamente concentradas y escasamente concentradas, los mayores aumentos de
precios se producen en aquellas ramas que tienen un mayor nivel de produccion. Es decir,
en aquellas ramas que son mas significativamente productivas que otras.

La ponderacion segun el peso de la produccion de cada rama sobre el total de la
produccion de la industria, puede observarse en la Tabla 2 a continuacion.



Tabla N°2: Ponderacién segun el peso de la produccién de cada rama industrial.
Caddigo
Rama Descripcién Rama Ponderacion
23| Productos refinados del petréleo 17,55%
1514 | Aceites y grasas vegetales 10,55%
271 | Productos de minerales ferrosos en formas basicas 4,97%
341 | Vehiculos automotores 4,50%
152 | Productos lacteos 3,49%
1511 | Productos carnicos 3,21%
2413 | Sustancias plasticas y elastdmeros 2,77%
16 | Tabaco 2,30%
2424 | Jabones y detergentes 2,22%
2411 | Sustancias quimicas bdsicas 2,21%
153 | Productos de molineria, almidones y alimentos balanceados 2,01%
272 | Productos de minerales no ferrosos en formas basicas 1,69%
1911 | Cueros curtidos 1,59%
221 | Diarios y revistas 1,46%
2691 | Productos de cerdmica no refractaria para uso no estructural 1,43%
2421 | Insecticidas y plaguicidas 1,38%
2109 | Otros articulos de papel y cartén 1,27%
343 | Repuestos para automotores 1,26%
2101 | Papeles 1,17%
1543 | Productos de chocolate y golosinas 1,05%
1552 | Vinos y sidra 1,02%
252 | Productos de plastico 1,01%
2102 | Envases de papel y cartén 0,95%
1553 | Cervezas 0,94%
2694 | Cemento y cal 0,85%
2511 | Cubiertas de caucho 0,82%
2412 | Abonosy fertilizantes 0,79%
1542 | Azlcar 0,78%
261 | Vidrio y productos de vidrio 0,73%
2813 | Generadores de vapor 0,70%
32| Equipos y aparatos de radio y televisién 0,62%
2429 | Otros productos quimicos 0,61%
2921 | Maquinas agricolas 0,59%
2422 | Pinturas, barnices, enduidos y tintas de imprenta 0,55%
1533 | Alimentos balanceados 0,47%
2021 | Tableros y paneles de madera 0,43%
222 | Articulos de libreria 0,42%
192 | Calzado 0,39%
Productos de arcilla y cerdmica no refractaria para uso

2693 | estructural 0,37%
1512 | Conservas de pescados 0,33%
1912 | Valijas y articulos de marroquineria 0,33%
313 | Conductores eléctricos 0,32%




2919 | Otra maquinaria de uso general 0,32%
1551 | Alcohol etilico y bebidas alcohdlicas destiladas 0,30%
293 | Otros aparatos de uso doméstico 0,29%
273 | Productos de fundicién 0,27%
319 | Otros equipos eléctricos 0,20%
311 | Motores, generadores y transformadores eléctricos 0,19%
2811 | Productos metalicos para uso estructural 0,19%
201 | Maderas aserradas 0,17%
2519 | Otros productos de caucho 0,15%
2695 | Articulos de hormigdn, de cemento y de yeso 0,15%
2699 | Otros articulos de minerales no metaliferos n.c.e.p. 0,15%
2893 | Herramientas de mano y articulos de ferreteria 0,13%
2913 | Rodamientos 0,13%
369 | Otros productos manufacturados 0,12%
342 | Carrocerias y remolques 0,11%
1532 | Productos derivados del almiddén 0,11%
3312 | Instrumentos de medicion de servicios domiciliarios 0,11%
312 | Aparatos de distribucién y control eléctrico 0,09%
2022 | Carpinteria de madera 0,09%
315 | Equipos de iluminacién 0,09%
314 | Acumuladores eléctricos 0,07%
2692 | Productos de ceramica refractaria 0,07%
3311 | Equipos para medicina 0,06%
2915 | Equipos de elevacidon y manipulacién 0,05%
3591 | Motocicletas 0,04%
2911 | Motores a explosidn excepto para automotores 0,04%
3599 | Otros medios de transporte 0,04%
2922 | Maquinas herramientas 0,03%
Mdquinas para la industria extractiva y obras de
2924 | construccion 0,03%
M4dquinas para la elaboracién o procesamiento de alimentos
2925 |y bebidas 0,03%
2926 | Maquinas para lavaderos industriales 0,03%
2927 | Armasy municiones 0,03%
Fuente: Elaboracién propia en base a datos del Censo Nacional Econémico 2004-2005

Ademas, de este analisis se puede determinar que en el periodo 2009 — 2014, que fue el
tramo de mayor aceleracion de precios del periodo de la post convertibilidad, la diferencia
entre el impacto de los aumentos los precios de las ramas altamente concentradas respecto
a los precios de las ramas medianamente y escasamente concentradas, fue mayor. Esto
refuerza la idea de que en periodos de elevada inflacion, la existencia de oligopolios en
el sector industrial provoca un mecanismo de propagacion del aumento de precios.




Grafico N°6. Evolucion del indice de Precios Mayoristas ponderado por nivel de
produccidn, por grado de concentracion de las ramas industriales 2003-2015.
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Fuente: Elaboracion propia en base al CNE 2004-2005 e INDEC.

Adicionalmente, si se toman las 5 ramas industriales mas concentradas, entre las que se
encuentran ramas de consumo masivo como la de Tabaco y Alcohol Etilico y Bebidas
Alcohdlicas Destiladas, se nota un pronunciado mayor incremento de los precios en
dichas ramas respecto del aumento general del indice de Precio Mayorista (IPIM). Esto
se ve en el Grafico 7: mientras que el IPIM se increment6 un 273,62% entre 2003 y 2014,
las 5 ramas industriales mas concentradas subieron sus precios un 403%.



Grafico N°7. Evolucion del indice de Precios Internos al por Mayor (IPIM) y los
precios mayoristas de las 5 ramas méas concentradas de la industria 2003-2014.
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Fuente: Elaboracion propia en base al CNE 2004-2005 e INDEC.

Si se consideran aquellas 5 ramas de la industria que tienen un mayor grado de
ponderacién sobre el nivel total de produccién de todas las ramas clasificadas del CNE
2004-2005, se obtiene también que el promedio de precios de estas ramas, ponderado por
el peso de cada una de ellas sobre el total de la produccion, fue por encima del IPIM para
el periodo 2003 a 2014. En este caso, las 5 ramas de mayor nivel de produccién
incrementaron sus precios un 405% frente a la suba del 273,62% del IPIM.



Grafico N°8. Evolucion del indice de Precios Internos al por Mayor (IPIM) y los
precios mayoristas de las 5 ramas con mayor nivel de produccion de la industria 2003-
2014.
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Fuente: Elaboracion propia en base al CNE 2004-2005 e INDEC.

5. Conclusiones

En el presente trabajo se analizé la evolucion de los precios en la economia argentina, y
mas profundamente en el sector industrial, durante el periodo de la post convertibilidad
(2003 -2015), y se relaciond con la concentracion en las distintas ramas que componen el
sector industrial.

De los datos obtenidos del Censo Nacional Econdmico 2004-2005, se determiné que el
sector industrial en Argentina esta considerablemente concentrado, ya que, de las 74
ramas relevadas, 38 se consideran altamente concentradas y solo 11 escasamente
concentradas.

En el periodo de tiempo analizado se evidencié un aumento sostenido en el nivel de
precios, tanto minoristas como mayoristas, en la mayor parte de los afios de esta etapa.

Se identific6 un mayor incremento de los precios en aquellas ramas industriales mas
concentradas respecto de las ramas industriales medianamente y escasamente
concentradas. Al hacer el mismo analisis, pero teniendo en cuenta la ponderacion de las
ramas segun su nivel de produccion respecto al total de la produccion de todas las ramas
industriales analizadas, se identificé que los incrementos en los precios se produjeron en
aquellas ramas que tienen un mayor nivel de produccion. Es decir, en aquellas ramas que
son mas significativamente productivas que otras.

Ademas, en base a los resultados obtenidos, se pudo concluir que la diferencia en el
incremento de los precios entre las distintas ramas industriales segun su grado de
concentracion, se acentud durante un periodo de aceleracion de la inflacion (2009 —2014).
De esto se deriva que, en periodos de mas alta inflacion, el mayor grado de concentracion



actia como mecanismo de aceleracion del incremento general de los precios, siendo los
sectores mas concentrados los que lideran dicho incremento.

Se arrib6 a resultados similares cuando se comparé el indice de Precios Mayoristas
(IPIM) con las ramas industriales mas concentradas, y con aquellas ramas con mayor
nivel de produccion sobre el total.

Si bien dentro de la teoria estructuralista de la inflacion hay cierto consenso en que las
principales causas de la inflacion son los desequilibrios estructurales de la economia y la
puja distributiva por obtener una mayor porcidon del excedente social, provocando
discrepancias entre trabajadores y empresarios en cuento a la porcion del excedente que
les corresponde, existen diferentes miradas en cuando a la importancia de los sectores
concentrados en el aumento generalizado de los precios.

En este trabajo, se pudo llegar a la conclusién de que la existencia de sectores
concentrados actué como mecanismo de propagacién de la inflacién, haciendo que el
incremento de precios sea mayor al existente debido a los problemas estructurales de la
economia argentina.
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